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WSTĘP

Fotografia (ang. photography) – zbiór wielu różnych technik, których celem jest 

zarejestrowanie trwałego, pojedynczego obrazu za pomocą światła. Potoczne znaczenie 

zakłada wykorzystanie układu optycznego, choć nie jest to konieczne

Słowo fotografia (ang. photography) oznacza rysowanie za pomocą światła

O mnie

Cześć :) Mam na imię Ania Gajdzińska i jestem przede wszystkim żoną i mamą. 

Zawodowo zajmuję się fotografią głównie ciążową, noworodkową i kobiecą. Dzięki 

wsparciu mojej rodziny mogę robić w życiu to co lubię i co sprawia mi wiele radości 

oraz satysfakcji.

Fotografia dla mnie to nie tylko pstrykanie zdjęć, to poznawanie historii osób na moich 

pracach, to pomaganie im w budowaniu własnej wartości, to przede wszystkim 

przybliżanie ludziom pewnych problemów, sytuacji społecznych. Fotografia ma ogromną

moc, by za jej pomocą tworzyć świat choć odrobinę lepszy, bardziej świadomy…

W poniższym poradniku chcę Ci przybliżyć:

- jak rozwijać się w fotografii, od czego zacząć, 

- dlaczego ważne jest realizowanie własnych projektów,

- jak budować własny biznes,

- jak zrealizować autorska wystawę fotograficzną

Poradnik napisałam, ponieważ chcę, by fotografia była spostrzegana jako coś bardzo 

ważnego w codziennym życiu. W jednym miejscu postanowiłam zebrać informację o 

rozwoju w fotografii, by nie było trzeba tego szukać po wielu miejscach w internecie. 

Poradnik jest też podsumowaniem realizacji mojego autorskiego projektu - “Siła jest 

Mamą”, który był zakończony wystawą fotograficzną - www.SilajestMama.Gajdzinska.pl

Krok po kroku opisałam jak realizowałam projekt, jakie napotkałam problemy i je 

rozwiązałam, skąd otrzymałam pieniądze, jak to wpływa na markę osobistą, czy warto, 

co bym zrobiła inaczej.

https://pl.wikipedia.org/wiki/J%C4%99zyk_angielski
http://www.silajestmama.gajdzinska.pl/


Wystawa została objęta wsparciem KPO dla Kultury.

#KorzyściDlaCiebie  #NextGenerationEU  #FunduszeEU

1. Jak rozpocząć przygodę z fotografią

Fotografia to pasja, która pozwala wyrazić siebie, odkrywać świat z nowej perspektywy, 

przybliżać innym pewne sytuacje i problemy społeczne. Jeśli chcesz rozpocząć 

przygodę z fotografią, to musisz przede wszystkim zadać sobie pytanie - dlaczego, po co

mam się tym zająć, co chcę dzięki fotografii osiągnąć.

Poniżej przedstawię Ci w kilku krokach od czego zacząć i jak się dalej rozwijać.

1.1. Sprzęt 

Jeśli chcesz poznać podstawy fotografii nie musisz kupować od razu drogiego sprzętu, 

czy to używany, czy nowy. Tak naprawdę masz już podstawowe narzędzie, by zacząć. 

Zobaczyć, czy fotografia jest dla Ciebie czymś więcej i chcesz się w niej rozwijać. Na 

start wystarczy smartphone - wbudowane aparaty są na tyle dobre i z opcją ustawień, 

by poznać podstawy i uczyć się kadrowania. Jeśli zacznie sprawiać Ci to frajdę kup 

aparat. W zależności od finansów możesz używany, nowy, ale pamiętaj, że najważniejszy

jest obiektyw. Najlepszy na start jest jasny np.:  50 1.8. 

Przed zakupem aparatu zastanów się jaki system wybrać, by po krótkim czasie szybko 

nie zmieniać całego sprzętu, co wiąże się z dodatkowymi i zbędnymi kosztami. Warto 

tutaj wybrać się do specjalistycznego sklepu i wypożyczyć dany zestaw po rozmowie ze 

sprzedawcą. Pamiętaj też, by przeczytać jak najwięcej w internecie opinii. Aparat i 

obiektyw to Twoje narzędzie - musisz się czuć z nim dobrze i komfortowo, a obsługa być

dla Ciebie intuicyjna. 

Ja pracuje na systemie Canon. Obiektywy jakie używam są firmy Sigma z serii Art. 

Jestem z tego zestawu bardzo zadowolona, ale dla Ciebie nie musi być idealny, dlatego 

testuj i dużo czytaj.

1.2. Poznaj podstawy fotografii i swój sprzęt

Ok, fotografia coraz bardziej Cię nakręca, coraz więcej zdjęć robisz i chcesz poważniej 

zainteresować się robieniem zdjęć. Musisz zatem Poznać podstawowe pojęcia:

• Przysłona (Aperture): Reguluje ilość światła wpadającego do obiektywu i 



wpływa na głębię ostrości.

• Czas naświetlania (Shutter Speed): Kontroluje, jak długo światło pada na 

matrycę. Odpowiada za efekt ruchu.

• ISO: Wpływa na jasność zdjęcia i poziom szumów.

• Kompozycja: Naucz się zasad, takich jak reguła trójpodziału, prowadzenie 

wzroku czy linie wiodące.

Poznanie teorii daleko Cię nie doprowadzi. Koniecznie rób cały czas zdjęcie i 

eksperymentuj. Próbuj, rób akie samo zdjęcie z różnymi ustawieniami. Jest to dobra 

lekcja i wiele możesz dzięki niej się nauczyć

1.3. Zacznij działać

Masz swój pierwszy sprzęt, znasz podstawy, czas w takim razie zacząć działać i 

wykorzystywać zdobytą wiedzę. Po prostu weź do ręki swój aparat i wyjdź na pierwszy 

mini plener. Na początku możesz robić zdjęcia przyrodzie, albo poprosić znajomą, 

kolegę, dzieci, żonę by Tobie pozowali podczas wspólnego spotkania. Twórz działaj cały 

czas, gdy tylko będziesz mieć czas. Rób coś zupełnie nowego, eksperymentuj, coś 

zupełnie abstrakcyjnego. Dzięki temu nauczysz się nowych technik i jest to tez Twoja 

droga do Twojego unikatowego stylu.

Twórz też mini studio u siebie w domu z odpowiednią aranżacją, najlepiej blisko okna 

przy świetle naturalnym. Na samym początku nie potrzebujesz zbyt wiele. Ucz się 

improwizacji i kreatywnie wykorzystuj wszystko to co Cię otacza.

Zawsze analizuj swoje prace. Co wyszło fajnie, co nie tak, co Ci się nie podoba, jak to 

poprawić. Prowadź dziennik w formie elektronicznej lub przygotuj sobie zeszyt. Zaglądaj

tam co jakiś czas, zobaczysz jak Twoje prace się zmieniają i że stajesz coraz 

lepszą/lepszym fotografem.

1.4. Ucz się od innych

Ucz się, a nie kopiuj. Możesz zrobić podobne zdjęcia jak inny fotograf, ale zawsze rób to 

w taki sposób, by było w nim widać Ciebie. Kilka wskazówek znajdziesz poniżej.



• Inspiruj się: Oglądaj prace znanych fotografów i analizuj, co sprawia, że są 

wyjątkowe.

• Zainstaluj Pinterest, twórz tablice i zbieraj w jednym miejscu prace, które Ci się 

najbardziej podobają i próbuj tworzyć później coś podobnego

• Dołącz do społeczności: Poszukaj grup fotograficznych w mediach 

społecznościowych lub forów internetowych, gdzie możesz dzielić się zdjęciami i 

otrzymywać wskazówki.

• Kursy i warsztaty: Weź udział w warsztatach fotograficznych lub kursach online, 

aby rozwijać swoje umiejętności.

1.5. Naucz się światła w fotografii

Na początek poznaj światło naturalne. Jak ustawiać modela, pod jakim kątem robić 

zdjęcia, o jakiej porze. Warto fotografować daną osobę, obiekt, albo miejsce w tej samej 

lokalizacji o różnych porach dniach. Zrób tą lekcję przy pełnym słońcu, w pochmurny 

dzień, rano, wieczorem. Pamiętaj o złotej godzinie: o wschodzie lub zachodzie. 

Zobaczysz jak ważna jest wysokość słońca i temperatura barwowa zależna od pory 

dnia.

Poznaj możliwości lamp studyjnych: ze światłem stałym i błyskowym. Nie musisz od 

razu kupować drogiego sprzętu. Obecnie masz możliwość wynajęcia studia z 

odpowiednim sprzętem i możesz śmiało się uczyć. Baw się ustawieniami lamp, jak to 

wygląda z jedną, z dwiema… Eksperymentuj !!! Szukaj własnej drogi, własnego stylu. 

Im więcej się będziesz bawić, tym szybciej znajdziesz swój styl, a Twoje zdjęcia będą 

miały Twój unikalny klimat. Dowiesz się też, czy światło naturalne, czy błyskowe jest dla 

Ciebie. Może się okazać, że rodzaj fotografii, jakim się na początku chciałaś/chciałeś 

zająć nie jest dla Ciebie.

1.6. Edycja zdjęć

• Programy do edycji: Naucz się obsługi popularnych programów, takich jak:

• Adobe Lightroom: Do edycji kolorów, jasności i kontrastu.

• Photoshop: Do bardziej zaawansowanych poprawek.



• Bezpłatne opcje: Canva, Snapseed, czy GIMP.

• Edycja, nie przesada: Dbaj, by zdjęcia wyglądały naturalnie – unikaj nadmiernego 

retuszu.

Poruszania się w powyższych programach możesz śmiało uczyć się z YouTube albo 

kupić już konkretny kurs. Jak się czegoś konkretnego dowiedzieć - jak zrobić/uzyskać 

dany efekt to wpisz w wyszukiwarkę i wyskoczy Ci mnóstwo wskazówek. Ucz się 

technik na bieżąco, w momencie gdy tego będziesz potrzebować.

1.7. Znajdź swoją niszę, która sprawia Ci najwięcej radości.

Żeby znaleźć swoją drogę w fotografii musisz przede wszystkim spróbować niemalże 

każdej dziedziny fotografii: krajobraz, ludzie, sport, śluby, portrety, fotografia uliczna, 

reportaż… Może być tak, że na początku chcesz się zająć fotografią noworodkową, ale 

szybko Cię to zmęczy i ostatecznie fotografia ślubna to będzie twoja największa pasja. 

Musisz robić po prostu dużo zdjęć, by znaleźć swoją niszę, która sprawi Ci najwięcej 

frajdy.

1.8. Baw się

Niech fotografia na początku będzie dla Ciebie świetna zabawą. Poznawaj ją, 

eksperymentuj, chodź na spotkania, meetingi. Poznawaj ludzi, wzoruj się na innych 

fotografach. Pamiętaj, że każdy fotograf kiedyś zaczynał. Nie porównuj się do niego, do 

jego prac z dzisiaj. Dąż do swojej perfekcji i rób wszystko, by być lepszym z dnia 

wczorajszego. Stanie się świetnym fotografem i profesjonalistą to proces. Podczas 

którego nauczysz się wszystkiego co dla Ciebie ważne, a nie dla innych, znajdziesz 

swoja drogę do swojego stylu.

Stawanie się profesjonalnym fotografem to droga, z której czerp jak najwięcej, baw się i 

ciesz każdą chwilą.

1.9. Zadania, lekcje jakie możesz robić:

– Analog – zdjęcia możesz robić aparatem analogowym, ale również cyfrowym. 



Wystarczy jak określisz sobie, że masz do dyspozycji kliszę 36klatek, czyli tyle 

zdjęć możesz zrobić. Nie otwieraj wyświetlacza, niech cały czas będzie 

odwrócony do Ciebie. Dzięki wizjerowi ustaw preselekcję przysłony (stała 

wartość, a resztę aparat sam dobiera ustawienia) i działaj. Nauczysz się bardziej 

zastanawiać nad kadrem, będziesz szanować każde ujęcie. Polecam

– jedno miejsce – dwie pory dnia – nauczysz się jak zmienia się światło naturalne w

ciągu dnia, 

– zrób takie samo zdjęcie jak inny fotograf – nauczysz siew ten sposób jak pracuje 

inny fotograf w szczególności w kwestii oświetlenia

– obraz – znajdź obraz, który Ci się bardzo podoba, następnie znajdź sposób, by 

zrobić identyczne zdjęcie

– szukaj inspiracji z filmu – zrób sesję w klimacie ulubionego filmu

2. Jak rozwijać się w fotografii

Znasz już podstawy, tworzysz swoje pierwsze prace. Kilka wskazówek opisałam już we 

wcześniejszym rozdziale wraz z kilkoma zadaniami. W tym dowiesz się jeszcze kilku 

ciekawych zagadnień.

Co to znaczy być dobrym fotografem… To nie tylko tworzenie pięknych kadrów, to 

tworzenie historii, magii, która porusza. To rozmowa, to słuchanie, to tworzenie 

własnych projektów, to życie fotografią. Jak do tego wszystkiego dojść, szukaj swojej 

drogi i misji.

2.1. Ćwicz regularnie

Wyznacz sobie dni, kiedy robisz zdjęcia. Przygotuj się, wyznaczaj swoje cele i zadania. 

Analizuj efekty. Stwórz swój dziennik fotograficzny, gdzie notujesz swoją naukę, swoje 



wnioski, pomysły. Projektuj każde zadanie. Opracuj mini projekty tematyczne: kolory, 

drzewa, portrety, krajobrazy, architektura. Wypisz wszystko w punktach, by o niczym nie

zapomnieć. Będąc osobą odpowiednio przygotowaną staniesz się pewniejsza/pewniejszy

siebie. Wpłynie to bardzo pozytywnie na Twój rozwój.

Zapisz się do grup fotograficznych i rób z nimi wyzwania. Ważne jest by Twoje zdjęcia 

były publikowane i rzetelnie oceniane. Będziesz wtedy wiedzieć co robisz dobrze, a co 

musisz poprawić.

2.2. Jak zdobywać wiedzę?

• Oglądaj prace osób, które podziwiasz i staraj się uzyskiwać podobne efekty. 

• Dużo czytaj i oglądaj filmy, gdzie są pokazane tutoriale i backstage z sesji, która 

Cię interesuje. Obserwuj ustawienia światła i modeli. Inspiruj się tym, notuj i 

wykorzystuj wiedzę w swojej pracy.

• Oglądaj topowe filmy, by obserwować jak ustawiają się ludzie, jak pracuje 

kamera. 

• Rób czasem zupełnie inne zdjęcia niż dotychczas, niech to będzie dla Ciebie 

odskocznia. Zdobytą wiedzę wykorzystuj w swoich pracach, by wprowadzić coś 

nowego

• szukaj warsztatów, kursów prowadzonych przez profesjonalnych fotografów, 

wprowadzaj w swojej pracy zdobytą wiedzę

2.3. Krytyka i opinia

Proś innych o opinie Twoich prac. Słuchaj i czytaj konstruktywną krytykę i wprowadzaj 

zmiany, poprawiaj błędy. Publikuj prace na forach i grupach fotograficznych. Im więcej 

informacji zwrotnych będziesz mieć tym szybciej będziesz się rozwijać. Nie bój się 

pokazywać swoich prac, przecież zaczynasz i potrzebujesz wsparcia. Nie przejmuj się 

niekonstruktywną krytyką, która nic nie wnosi. 

2.4. Dbaj o kreatywność



• Nie rób cały czas tego samego. Pozwól sobie czasem na coś innego, szalonego, 

na małą odskocznię. by oczyścić umysł. Nabierz świeżości.

• Szukaj inspiracji z innych dziedzin sztuki: filmu, malarstwa, literatury. Nauczysz 

się nowego spojrzenia, a innowacje możesz wprowadzić do swoich prac, by były 

unikatowe i wyróżniały się na tle konkurencji

• Czasem pozwól sobie na przerwę, odłóż sprzęt na bok, by poczuć “głód” 

tworzenia. Polecam ten zabieg

2.5. Znajdź swoją motywację - dlaczego chcesz być najlepsza/najlepszy

Pamiętaj, że bycie fotografem i tworzenie pięknych poruszających zdjęć to proces, to 

nauka. Nic nie przychodzi od razu, potrzeba czasu. Wyznaczaj sobie cele mniejsze i 

większe, by się trzymać własnej wyznaczonej drogi. Skoncentruj się na tym co chcesz 

osiągnąć i dąż do tego. Ucz się na błędach, niech Cię nie zniechęcają. Staraj się być 

lepszy/lepsza niż wczoraj. Ciesz się każdym krokiem w rozwoju. Zrób czasem sobie 

przerwę gdy czujesz zmęczenie i twórz tylko dla siebie. Fotografuj to co lubisz, szukaj 

swojego stylu.

3. Jak szukać własnej drogi / niszy w fotografii

By być szczęśliwym fotografem musisz znaleźć swój styl, swoją niszę, w której czujesz 

się najlepiej. Ważne jest Twoje spojrzenie na otaczający Cię świat, Twoje doświadczenia 

też wpływają na estetykę prac. Jeśli chcesz zamienić swoją pasję w biznes, to musisz 

koniecznie znaleźć swój unikalny styl. 

Gdy ja zaczynałam, to moim największym problemem było zakładanie przeze mnie, że 

muszę robić tak jak inni, bo tamci mają pewnie mnóstwo klientów i dużo zarabiają… To 

nie o to w tym chodzi. Z takim myśleniem możesz szybko się wypalić, zagubić i 

znienawidzić fotografię. Twoje prace muszą być zgodne z Tobą, z Twoją wizją. Jeśli 

Twoje zdjęcia będą oryginalne, będą prawdziwe, będzie w nich widać Ciebie, a do tego 

zrobisz super marketing, to klienci się znajdą. Musisz być autentyczna/autentyczny by 

ludzie kupili Ciebie i Twoje prace, a nie tylko prace. 



3.1. Eksperymentuj, baw się, twórz oryginalne prace.

Rób czasem coś zupełnie innego, nie zamykaj się tylko w jednej dziedzinie. Poprzez 

eksperymentami z różnymi technikami szybko znajdziesz to co sprawia Ci najwięcej 

satysfakcji. Twórz jak najwięcej, nie ograniczaj się, próbuj. 

3.2. Słuchaj siebie, swojej intuicji

• Co Cię porusza - jakie tematy przyciągają Twoja uwagę

• Jakie emocje chcesz wyrazić

• Podążaj za ciekawością - jeśli coś Cię interesuje to fotografuj to, nawet jeśli nie 

pasuje to do żadnych reguł

3.3. Poznaj swoje mocne i słabe strony

• Co sprawia Ci najwięcej radości - jakie aspekty w fotografii wykonujesz 

naturalnie i z entuzjazmem

• Czego unikasz - jeśli coś sprawia Ci trudność w fotografii, czujesz dyskomfort, to 

nie rób tego lub poświęć trochę więcej czasu na ich naukę

3.4. Czerp inspiracje, ale nie kopiuj

• Obserwuj innych - oglądaj prace popularnych i uznanych fotografów. Analizuj 

światło, kompozycję i notuj. W formie nauki zrób podobne zdjęcie, jak nie 

identyczne, by nauczyć się jak pracuje fotograf i jakie ustawienie było. 

• Inspiracji szukaj wszędzie i w każdej dziedzinie fotografii, nie tylko w Twojej. 

Możesz coś zaczerpnąć z zewnątrz i wykorzystać w swoich pracach

• Nie porównuj się - skup się na własnym rozwoju, to jest dla Ciebie najważniejsze.

W Twoich pracach musi być widać Ciebie, Twoja pewność, Twój profesjonalizm, 

Twoją unikatowość. 

• Twórz takie zdjęcia, że jak ktoś na nie spojrzy będzie wiedział do kogo należą

3.5. Buduj swoją wizję



• Co chcesz przekazać na swoich pracach - zastanów się, jakie wartości, emocje 

chcesz komunikować poprzez fotografię

• Określ odbiorców - dla kogo mają być prace: dla znajomych, dla przyjaciół, dla 

obcych…

• Twórz autorskie projekty - skup się na tematach, które są dla Ciebie wyjątkowe i 

osobiste

3.6. Poznawaj innych fotografów

Rozmawiaj z innymi fotografami, twórzcie coś wspólnie. Nakręcajcie się nawzajem, 

inspirujcie. Dzielcie się swoją wiedzą. Kontakt z innymi fotografami, osobami z tą samą 

pasją jest bardzo ważna. Możesz zrobić ogromny krok do przodu, a wspólnie spędzony 

czas będzie wyjątkowy i ważny dla obojga z Was.

3.7. Czas

Daj sobie czas, wyznacz cele do krótkiej i dalekiej realizacji. Wypisz sobie plan, którego 

się będziesz trzymać. Pozwól sobie na ewolucję Twojego stylu. Nie śpiesz się, jeśli 

potrzebujesz odpoczynku - zrób go.

3.8. Pamiętaj, że fotografia to Twoja podróż

Twoja droga w fotografii jest wyjątkowa, bo odzwierciedla Ciebie. Fotografia może być 

Twoim sposobem na opowiadanie historii, wyrażanie siebie lub po prostu zabawą. Bądź 

wierny swoim zainteresowaniom i fotografuj to, co naprawdę kochasz.



4. Jak prowadzić biznes fotograficzny

Ok, już wiesz, że fotografia to Twoja pasja, dzięki której chcesz zarabiać pieniądze. Wiele

osób myśli, że wystarczy robić zdjęcia, dobre zdjęcia, a klienci sami się pojawią. To nie 

tak działa. Bycie fotografem to wykonywanie mnóstwa innych rzeczy: księgowość, social

media, copywriter, szef… Trzeba się tego wszystkiego nauczyć i ogarnąć. Przede 

wszystkim trzeba nauczyć się odpowiedniego marketingu, by ludzie Tobie zaufali. 

Pamiętaj też, że zaczynając biznes od razu nie będziesz mieć mnóstwa klientów, to też 

proces i od Ciebie zależy jak długo będzie trwać. Poniżej w kilku punktach przedstawię 

Tobie od czego zacząć, jak się przygotować do rozpoczęcia biznesu

4.1. Określi swoją niszę

Nie możesz być od wszystkiego i zajmować się każdą dziedziną. Fakt, że to jest kuszące,

ale na dłuższą metę nigdy się nie sprawdza. Specjalizacja pozwala na wyższe ceny 

Twojej usługi, bycie specjalistą i robienie naprawdę genialnych zdjęć, a nie po trochu 

każdej dziedziny. Wybranie odpowiedniej niszy dla siebie pozwala na zdobycie reputacji 

eksperta i wysoko płacących klientów. Możesz się zająć:

• fotografia ślubna

• fotografia portretowa i rodzinna

• fotografia modowa

• fotografia produktowa i reklamowa

• fotografia eventowa

• fotografia kobieca

• fotografia szkolna

• fotografia sportowa

• prowadzenie warsztatów, szkoleń

4.2. Stwórz biznes plan

• Cel Biznesowy - określ swoje cele krótko i długoterminowe. Co chcesz 

osiągnąć. Widząc swoją wizję, swój plan znacznie ułatwia prowadzenie 

biznesu.

• Analiza rynku - obserwacja konkurencji, ich cen, pracy, studia. Dzięki też 



temu dowiesz się czym możesz się wyróżnić.

• Model zarobkowy - opłaty za sesje, sprzedaż wydruków, prowadzenie 

warsztatów, organizacja meetingów

• Plan finansowy - Jakie koszty musisz ponieść na początek: kupno aparatu, 

odpowiedniego obiektywu, komputer i oprogramowanie. To na początek. 

Dalsze koszty związane są z rodzajem fotografii jaką się chcesz zająć. 

zakup lamp, teł…

4.3.Finansowanie 

• Własne oszczędności, kredyt, debet, raty… Ogólnie własne finansowanie

• Dofinansowanie na otwarcie własnej działalności gospodarczej z Urzędu 

Pracy

4.4. Inwestycja w odpowiedni sprzęt: 

Aparat/aparaty, obiektywy, oświetlenie, komputer, dyski twarde, oprogramowanie. 

Wszystko zależy od rodzaju fotografii jaką się zajmujesz. Czy wesela, czy fotografia 

studyjna i będzie potrzeba wynajęcia lokalu na studio - to też wiąże się z odpowiednim 

dodatkowym sprzętem.

4.5. Portfolio - jak budować

• Przed zarejestrowaniem własnej działalności gospodarczej możesz 

prowadzić biznes nierejestrowany, możesz wykonywać umowy o dzieło, 

możesz pracować na pełen etat. Jeśli masz zaplecze finansowe przed 

podjęciem ostatecznej decyzji, by się zająć fotografią na pełen etat to 

idealny czas na budowanie portfolio. Znajomi, rodzina, ogłoszenia na 

konkretnych grupach, warsztaty, szkolenia, spotkania sesyjne. Zbuduj 

portfolio jakim się nie będziesz wstydzić, a zdjęcia będą idealnej jakości.

• Sam portfolio to nie wszystko. Jednocześnie zacznij prowadzić social 

media, opowiadaj o swojej drodze, o tym co robisz, po prostu przedstaw 

siebie i pokazuj kim jesteś

4.6. Cennik

Chyba najgorszy etap, a właściwie najcięższy. Często na początku jest tak, że za nisko 



się cenimy i potem ciężko przejść na wyższe ceny. Musisz wyliczyć wszystkie swoje 

koszty, zainwestowane pieniądze w sprzęt. Odpowiednia oferta buduje też Twoją markę 

osobistą już od samego początku. Największy problem wśród początkujących 

fotografów jest to, że chcą mieć bardzo dużo klientów i szybko, zaniżając tym ofertę. Po 

części takimi ruchami się nie szanują. Od początku trzeba znać swoja wartość i 

pokazywać ją w social media. Ceny w tym aspekcie odgrywają bardzo dużą rolę. 

Pamiętaj o tym.

4.7. Marketing i budowanie marki osobistej.

Jak dla mnie jeden z najtrudniejszych elementów prowadzenia własnego biznesu 

fotograficznego. Trzeba się tego nauczyć, przełamać pewne schematy i otworzyć na 

social media. Wiele osób ma z tym problem. Obecnie obok strony internetowej FB, a 

przede wszystkim Instagram to podstawa, to must have w dzisiejszych czasach, by 

pozyskiwać klientów. Więc od samego początku pokazuj się i swoje prace w tych 

kanałach. Są jeszcze inne, ale obecnie te najpopularniejsze. Musisz też zwrócić uwagę 

do jakiego klienta chcesz dotrzeć, tutaj dobór odpowiedniego kanału jest bardzo ważny. 

Ale tak naprawdę cały czas musisz testować… Jakie treści umieszczać, w jakich dniach i

godzinach, jak robić rolki… 

Musisz też pamiętać, że mimo tak rozpowszechnionych social media bez strony 

internetowej nie ma co zaczynać. A dlaczego? Może być tak, że Twój profil zostanie 

zamknięty, wszystko co tam było zniknie bezpowrotnie. Nie mając strony internetowej 

musisz zaczynać praktycznie od zera, od samego początku wszystko budować. A strona 

internetowa jest tylko Twoja, Ty masz nad nią kontrolę i nie zniknie, chyba, że Ty ją 

zamkniesz. Dodatkowo w bardzo przejrzysty sposób możesz przedstawić swoją ofertę, 

napisać więcej o sobie, o swoich projektach. A stworzenie własnej strony internetowej 

nie jest wcale takie trudne jakby się wydawało. Możesz oczywiście zlecić to komuś z 

zewnątrz, ale ja polecam wordpress. W jeden dzień możesz postawić swoją stronę 

internetową. 

Dodatkowo na stronie internetowej możesz prowadzić blog ze swoimi poradami, 

zdjęciami, projektami. Dzięki temu będziesz wysoko w wyszukiwarce Google. Pamiętaj 



też, że nie wszyscy korzystają z social media i szukają usług właśnie w Google.

Mimo różnych działań musisz pamiętać o reklamie, zwiększasz zasięgi i 

rozpoznawalność. Szybciej dotrzesz do odpowiednich klientów. Odnośnie Google Ads to 

to jest dobre na początku, ale ogólnie w tej branży nie polecam. Nie daje to takich 

efektów jak reklamy w social media. Nie zakładaj też, że od razu po pojawieniu się 

reklamy będziesz mieć mnóstwo klientów, to tak prosto niestety nie działa. Musisz 

uzbroić się w cierpliwość i konsekwencję. 

4.8. Skup się nie odpowiedniej obsłudze klienta

Twój klient musi czuć się zaopiekowany, poprowadzony przez każdy etap współpracy z 

Tobą w sposób przejrzysty i zrozumiały. Zawsze odpowiadaj na wiadomości od klientów. 

Warto na stronie internetowej umieścić własny proces współpracy, jak pracujesz, opisz 

każdy z kroków. A jak pojawiają się problemy nie naskakuj, tłumacz i bądź miły. Wtedy 

też narracja ze strony klienta się zmienia. A dzięki takim lekcjom możesz wprowadzić 

odpowiednie zmiany w swojej pracy. Więc warto podchodzić do tego z wdzięcznością. 

Rzadko zdarzają się tacy klienci, ale warto też mieć przygotowany plan działania w 

takich sytuacjach. 

Pamiętaj też, by wyznaczać pewne granice i mówić o tym klientowi. Na przykład, że nie 

pracujesz w określone dni, że czas realizacji jest taki, ponieważ, że nie robisz pewnych 

sesji, że nie odbierasz telefonów po danej godzinie. Szanujcie się nawzajem i ucz tego 

swoich klientów, komunikuj  ich o każdym aspekcie.

Podczas sesji ważna jest rozmowa i odpowiedni klimat. Słuchaj klienta, co ma Tobie do 

powiedzenia, a nie mów tylko o sobie. Wtedy Twoi goście poczują się wyjątkowo i to, że 

ktoś chce ich wysłuchać. To jest bardzo ważne.

4.9. Kup kalendarz

Musisz mieć narzędzie, gdzie będziesz zapisywać sesje. Może być online, a może być to 

wersja tradycyjna - moja ulubiona. Jakoś dla mnie wtedy wszystko jest przejrzyste.



4.10. Ciągły rozwój

Nie możesz się zatrzymać. Cały czas czuj głód, czuj niedosyt, miej chęć ciągłego 

rozwoju. To wszystko będzie Cię napędzać do działania. Klienci będą widzieć Twoje 

zaangażowanie. Staraj się być osobą lepszą niż wczoraj. Pokazuj swój rozwój. Zbieraj 

informację od klientów i wykorzystuj je do promocji, do szukania odpowiedniej grupy 

docelowej.

4.11. Na czym możesz jeszcze zarobić

• Sprzedaż zdjęć na serwisach stockowych

• organizacja wydarzeń fotograficznych

• warsztaty i szkolenia

• sprzedaż prac tematycznych np.: do domu

4.12. Czy na fotografii można dużo zarobić

Jak najbardziej tak. Jednakże nie możesz się skupić np.: tylko na samych sesjach. Warto 

zastanowić się nad usługami takimi jak warsztaty i szkolenia. Zajęcie  i 

wyspecjalizowanie w określonej dziedzinie też pomaga w budowaniu wysoko płatnej 

marki osobistej. Na wysokie zarobki oprócz samych zdjęć wpływa również odpowiednie 

przygotowanie oferty, nisza, ilość sesji w ciągu miesiąca, klient docelowy, 

rozpoznawalność, opracowanie przychodu pasywnego, odpowiedni sprzęt. 

Warto wszystko sobie rozpisać, ile chcesz zarabiać, co musisz zrobić, by to osiągnąć, 

jakie ceny musisz mieć, do jakich klientów chcesz dotrzeć. Teraz wydaje Ci się o czarną 

magią, pojawia się chaos w Twojej głowie. Dlatego rozpisz plan działania. Rozpisz każdy 

etap i koniecznie się go trzymaj. Wyznacz terminy realizacji poszczególnych punktów i je

systematycznie realizuj. Pamiętaj, by się od razu nie poddawać i nie zmieniaj obranego 

toru. To tylko zakłóca cały proces i opóźnia znacznie oczekiwane efekty.

Cierpliwość, wytrwałość, determinacja, odpowiednie nawyki - te wszystkie składowe to 

Twój klucz do sukcesu. 



Podsumowanie

Prowadzenie biznesu fotograficznego to coś więcej niż robienie świetnych zdjęć. To 

także zarządzanie finansami, marketingiem i budowanie relacji z klientami. Pamiętaj, że 

nic nie przychodzi od razu, że to jest proces i musisz uzbroić się w cierpliwość. Pamiętaj

też, że bycie fotografem to praca z ludźmi, z bardzo różnymi ludźmi. Musisz umieć z nimi

rozmawiać, nauczyć się słuchać. Sesje potrafią być wyczerpujące nie tylko pod kątem 

fizycznym, ale i psychicznym. Musisz być kreatywny, słuchać, rozmawiać, być 

otwartym/otwartą na drugiego człowieka. Musisz zatem zastanowić się, czy praca z 

drugim zupełnie obcym człowiekiem będzie dla Ciebie. 

Jeszcze przed rozpoczęciem biznesu wypisz sobie plusy i minusy biznesu 

fotograficznego i dlaczego chcesz się nim zająć. Bycie fotografem to piękny zawód, ale 

niekoniecznie zarabianie na niej jest dla Ciebie. Dlatego przed podjęciem ostatecznej 

decyzji wykonaj parę próbnych sesji i zobacz jak się będziesz z tym czuć.

5. Jak wyróżnić się w biznesie fotograficznym

Branża fotograficzna jest mocno konkurencyjna i w pewnych niszach przesycona 

ofertami. Wybicie się staje się coraz trudniejsze. Dodatkowo sprzęt jest na tyle 

zróżnicowany cenowo, że każdy może kupić podstawowy aparat i obiektyw. Zatem co 

robić, by ludzie chcieli przychodzić na takie sesje. Jak możesz się wyróżnić. Opiszę to w 

kilku punktach. Nie będę się na nich rozpisywać, ponieważ zostało to opisane wcześniej.

1. Odpowiednia nisza - nie patrz jedynie na możliwości zarobkowania, ale musisz 

się czuć w niej komfortowo i mieć pasję z tworzenia takich, a nie innych zdjęć

2. Stwórz markę osobistą - pokazuj się, co robisz, czym się wyróżniają Twoje 

zdjęcia, skup się tylko na sobie, a nie powielaj tego co konkurencja, bądź sobą i 

otwórz się na social media

3. Buduj relacje z klientami - słuchaj ich, pomagaj, prowadź przez każde etapy 

współpracy, tłumacz, bądź otwarty/otwarta, nie oceniaj. Każdy klient to inna 

fascynująca historia, pokazuj, że jest on dla Ciebie ważny. Relacja z klientem nie 



kończy się na sesji, skup się również na odpowiedniej obsłudze po spotkaniu.

4. Marketing - to podstawa. Same zdjęcia się nie sprzedają, a właściwie Twoja 

osobowość, kim jesteś i co możesz zaoferować, jak pomóc. Autentyczność i Twoja

historia, Twoja droga to podstawa. Ale też nie przesadzaj, niech narracja nie 

będzie tylko wokół Ciebie, ale i Twojego klienta.

5. Zapewnij, że sesja to nie tylko zdjęcia, ale też i atmosfera, dzięki której klient 

poczuje się wyjątkowo. Zadbaj o odpowiednią atmosferę, szybkość i przejrzystość

poszczególnych etapów realizacji. Dobrze pamiętać o detalach, dzięki którym 

klient poczuje się wyjątkowo: karteczka z podziękowaniami, upominek, coś extra

6. Ciągły rozwój - nie zatrzymuj się tylko działaj, ucz się, inspiruj innymi

7. Twórz autorskie projekty - pokaż, że fotografia to dla Ciebie coś więcej, że 

pomagasz (np.: kalendarze), pisz o nich. Budujesz w ten sposób swoją silną 

markę. 

8. Pamiętaj o dbaniu o opinie, proś klientów o wystawianie ich, w wiadomościach 

podaj link, gdzie mogą je umieścić, aby nie angażować dodatkowo ich czasu, 

skróć ten proces do minimum.

Podsumowanie

Wyróżnienie się w biznesie fotograficznym wymaga pracy nad swoim stylem, relacjami z

klientami i budowaniem silnej marki. Konsekwentne działanie, kreatywność i 

zaangażowanie sprawią, że Twoja fotografia stanie się rozpoznawalna, a klienci będą do 

Ciebie wracać. Pamiętaj, że budowanie marki osobistej to proces, nic od razu nie 

przychodzi. Musisz być osobą wytrwała, zdeterminowaną i skoncentrowaną na cel. 

6. Jak zrealizować własny autorski projekt fotograficzny

E-book powstał na podstawie mojego projektu fotograficznego - “Siła jest Mamą”. Jest 

on podsumowaniem mojego doświadczenia w fotografii oraz tym jak zrealizować własną

wystawę fotograficzną. Projekt ten został dofinansowany z Unii Europejskiej, a 

dokładniej programu - KPO Dla Kultury. O tym szczegółowo trochę później. Ale zaczęło 

się od silnej motywacji do zrobienia czegoś bardzo ważnego dla innych, od poznania 

Natalii i Jasia. 



Projekt i wystawa fotograficzna “Siła jest Mamą” przedstawia mamy dzieci 

niepełnosprawnych, nieuleczalnie chorych, z wadami genetycznymi i ich dzieci. Celem 

zdjęć jest pokazanie szacunku, tolerancji, siły, odwagi. O projekcie możesz przeczytać 

tutaj - www.SilajestMama.Gajdzinska.pl

Ważne też było i dalej jest moje spojrzenie na fotografię, jak ona jest ważna i co dzięki 

niej mogę zrobić dla innych i jak uświadomić innym pewne problemy społeczne.

6.1. Określ o czym ma być projekt i jaki jest jego cel dla Ciebie i jak może pomóc innym.

– Temat - jakie zagadnienia chcesz poruszyć i dlaczego, co Cię motywuje do 

takiego, a nie innego działania. Opisz to dla siebie

– Jaki jest przekaz - o czym chcesz opowiedzieć za pomocą zdjęć

– Zaplanuj swój projekt

– Opisz każdy etap, co musisz zrobić po kolei. To najważniejsze. Wielokrotnie 

podczas realizacji “Siła jest Mamą” w głowie pojawiały mi się to nowe pomysły, a 

co za tym idzie - jeden wielki chaos i stres. Wtedy siadałam, porządkowałam 

wszystko na kartce i stawałam się spokojna. Wszystko wydawało się proste i 

przejrzyste. Wystarczyło każdy etap w odpowiednim momencie zrealizować.

– Kto lub co będziesz fotografować - masz temat główny, ale skąd modele, 

bohaterzy ze zdjęć. W zależności od tematu znalezienie odpowiednich osób może 

być dość trudne. Musisz znaleźć, poznać osoby, które Ci mogą pomóc. Jeśli Twój 

temat porusza trudne i delikatne tematy nie możesz po prostu dać ogłoszenia na 

grupie na FB. Podczas realizacji mojego projektu pomagała mi jedna z bohaterek 

“Siłą jest Mamą”, pielęgniarka z hospicjum, była klientka. Więcej przeczytasz na 

stronie - www.SilajestMama.Gajdzinska.pl

– Ustal charakter zdjęć, by wszystkie były w tym samym klimacie, z podobną 

aranżacją. Co ma być dla nich charakterystyczne. Ja założyłam, że zdjęcia mam z 

dziećmi będą na biało, by podkreślić niewinność, z kolei mamy były fotografowane

http://www.SilajestMama.Gajdzinska.pl/
http://www.silajestmama.gajdzinska.pl/


na czarnym tle z kwiatem, który wszystko łączył. Zależało mi na spójności, co 

dawało dodatkowy wydźwięk. 

– Miejsce sesji - tutaj wiedziałam, że nie wszystkie zdjęcia zrobię u siebie w studio, 

że będę musiała pojechać do rodzin i u nich w domu zrobić zdjęcia. Założyłam, że 

moje zdjęcia będę wykonywać przy świetle naturalnym, więc tutaj noszenie 

dodatkowym lamp nie było potrzebne. By zadbać o spójność fotografii musiałam 

zawsze mieć przy sobie firankę, biały koc, czarne tło - również koc. 

– Zaplanuj swoje zdjęcia, jak mają wyglądać, najlepiej spisz lub wyszukaj w 

internecie przykładowe ujęcia. Zastanów się jak dane kadry wykonać. Ja przed 

każdym spotkaniem miałam opracowane ujęcia w głowie, ale i tak wiele rzeczy 

wychodziło w praniu.

– Przed każdą sesją sprawdzaj czy wszystko masz co potrzebujesz: aparat, 

odpowiedni obiektyw, materiały, w moim przypadku kwiat. 

– Realizuj wszystko zgodnie z planem - trzymaj się swoich punktów. Każdy etap 

musi być poukładany. Porządek w Twojej głowie jest połową sukcesu.

– Realizując projekt warto pokazywać każdy etap w social media. Zdjęcia z sesji, 

ujęcia z backstage, zdjęcia z bohaterami. Pamiętaj też o zgodach bohaterów zdjęć

na publikację.

– Stwórz stronę internetową projektu, najlepiej na subdomenie - 

www.SilajestMama.Gajdzinska.pl. Opisuj każdy z etapów, przedstaw bohaterów 

ze zdjęć. Pokazuj partnerów, patronatów medialnych. 

– Przed rozpoczęciem prac nad projektem zastanów się co chcesz dalej z nim 

zrobić. Czy ten projekt ma być tylko do szuflady, tylko dla Ciebie. Czy chcesz się 

nim podzielić tylko w internecie, a może chcesz zrealizować wystawę 

fotograficzną. 

– Kontynuacja - jeśli Twój projekt zostanie ciepło przyjęty warto go kontynuować, 

http://www.silajestmama.gajdzinska.pl/


zrobić kolejną część. Ja wkrótce ruszam do działania nad kolejnymi sesjami, 

gdzie finałem będzie również wystawa fotograficzna.

Podsumowanie 

Realizacja autorskich projektów, to przede wszystkim: plan, czas, zaangażowanie i 

determinacja. Nie możesz się poddawać, obiecuj komuś, że zrealizujesz projekt do 

końca. Powiem szczerze, że moja obietnica wobec mam ze zdjęć była największą 

determinacją, dzięki której udało mi się wszystko dopiąć do końca. Wiem, że gdybym 

tego nie zrobiła prawdopodobnie zrealizowanie całego planu i wystawy nie było. 

Niektórzy mówią, że składanie obietnicy wobec samego siebie, wobec najbliższych jest 

najlepsze i z pewnością założony plan zostanie zrealizowany. Z doświadczenia powiem 

Wam, że tak nie jest. Pozwalasz sobie wtedy na na początku małe, a potem duże 

odstępstwa, a ostatecznie nic nie wychodzi. Składanie obietnicy grupie osób bliżej 

nieokreślonej poprzez informacje w social media też nie jest dobre. Szybko to ucichnie. 

ludzie zapomną, a Ty nic nie zrobisz i nawet Cię to nie “wzruszy”. Przejdziesz obok takiej 

sytuacji obojętnie. Dlatego złożona obietnica wobec konkretnej obcej osobie jest 

najlepsza.

7. Jak zrealizować wystawę fotograficzną

Po pierwsze nie myśl, że jak masz pomysł, nawet bardzo ważny wszyscy będą Ci dawać 

pieniądze na wystawę fotograficzną. To tak nie działa. O wszystko musisz zadbać 

samodzielnie, zadbać o każdy szczegół: miejsce, datę, catering, wydruki… Trochę tego 

jest. A jak nie uda Ci się znaleźć funduszy, to za wszystko musisz płacić z własnej 

kieszeni. Jednakże satysfakcja i spełnienie jest tego warte. Podczas organizacji 

wydarzenia nauczysz się wielu ważnych rzeczy, poznasz ciekawych ludzi, będziesz mieć

znajomości. 

Potraktuj wystawę jako naukę. Dodatkowo udowodniłam samej sobie, że mogę, że 

naprawdę mogę zrealizować to co sobie wymyśliłam i że udało mi się zdobyć fundusze… 

Że po prostu potrafię i mogę. To uczucie pomoże Ci w dalszej Twojej karierze, 



pozbędziesz się przynajmniej części swoich ograniczeń, pokonasz pewne bariery, które 

dotychczas Cię blokowały.

Masz już projekt, wiesz co chcesz zrobić. Czas się zastanowić co chcesz dalej osiągnąć 

po wykonaniu zdjęć. Mi zależało na wystawie fotograficznej, ale takiej mojej, 

zrealizowane tak jak ja to widzę. 

7.1 Od czego zacząć. Zakładam tutaj, że zdjęcia już są, że projekt w wersji elektronicznej

jest zakończony. Czas zatem na wystawę.

• data i miejsce - znajdź w swoim mieście urokliwy lokal, gdzie warto 

zrealizować wystawę fotograficzną. Zwróć uwagę na lokalizację, a przede 

wszystkim kwestię dojazdu, by było dobre połączenie z komunikacją 

miejską. Nie polecam miesięcy letnich, grudnia i początku roku na 

zorganizowanie wystawy fotograficznej. Chcemy przecież, by jak najwięcej 

osób pojawiło się na wydarzeniu. U mnie to był wrzesień. Podczas wyboru 

lokalu warto zwrócić uwagę na możliwości oświetleniowe.

Można również spróbować napisać do lokali należących do miasta, do 

urzędów gdzie w holu można obserwować prace wielu twórców. Przed 

podjęciem ostatecznej decyzji poświęć mnóstwo czasu na znalezieniu 

wszystkich możliwości, pisz i czekaj na odpowiedzi.

Warto najpierw zorganizować pieniądze na wydruki i miejsce, by na 

spokojnie znaleźć lokal. A nie najpierw data i miejsce, ponieważ pojawia 

się niepotrzebny stres. Chociaż z drugiej strony to jest też niezła 

motywacja i kopniak, by zrealizować projekt i wystawę do końca. Ale mimo

wszystko warto mieć każdy szczegół i etap dopięty w odpowiednim 

momencie.

Lokalizacja na wystawę powinna być klimatyczna i urokliwa. W zależności 

od miejsca długość wystawy to moim zdaniem 2 tygodnie. Ja 

zorganizowałam w miejscu prywatnym i w zasadzie najważniejszy jest 

wernisaż. Z kolei warto pomyśleć o miejscu publicznym, gdzie wiele ludzi 

może przechodząc oglądać Twoje prace: urzędy, galerie handlowe…



A może warto pomyśleć o formie bardziej eventowej - plenerowej. Czyli 

konkretne popołudnie na takie wydarzenie. Ale to zależy od formy projektu

7.2.Jak przygotować prace i przestrzeń

• wydruki - najlepsze są wydruki w formacje 70x100 na piance PVC. 

Otrzymujesz gotowe zdjęcia, które możesz już wieszać. Nie musisz szukać 

oprawy. Jest to bardzo wygodne i kompfortowe

• Podpisy - warto tutaj nie zapomnieć, by podpisać zdjęcia. Pod pracami 

wystarczy przykleić tytuł zdjęcia, imiona bohaterów. Fakt ja tego nie 

zrobiłam, ale wiele osób zwróciło mi na to uwagę. Dodatkowo gdy miałam 

stronę internetową projektu i wszystko byłoby bardziej spójne

• Dzień przed rozpoczęciem wystawy lub z samego rana w dniu rozpoczęcia 

musisz rozwiesić odpowiednio zdjęcia. Wbrew pozorom trochę to czasu 

zajęło - ok. 3h. Zbieranie ok. 30 minut

• Bardzo ważne jest oświetlenie. W miejscu gdzie ja zorganizowałam 

wystawę lokal miał do dyspozycji specjalne oświetlenie, lampy świeciły 

bezpośrednio punktowo na każdy obraz oddzielnie. Zrobiło to ogromne 

wrażenie, a zdjęciom dodaje dodatkową wartość. To jest wręcz 

obowiązkowe, w szczególności podczas wernisażu.

• Warto pomyśleć nad odpowiednią oprawą muzyczną podczas wernisażu. 

Delikatna muzyka w tle, ale to nie jest konieczne. Daje dodatkowe walory.

7.3. Promocja wystawy

• Social Media - organicznie na swoich profilach, płatnie, zorganizować 

wydarzenie na FB, umieszczać informacje na grupach lokalnych. 

Codziennie umieszczaj informacje na swoich kanałach - co się dzieje 

wokół wystawy, ze jeszcze 3 dni, że właśnie przyszły wydruki, że 

załatwiony jest caterning, kto będzie… Musisz pokazać, że cały czas coś się

dzieje co ty robisz wokół wydarzenia

• Serwisy lokalne - zrób listę serwisów lokalnych, pisz do nich o 

wydarzeniu, pisz kilka razy, do radia, do telewizji, po prostu wszędzie gdzie

się da. Nie daje to gwarancji, że się odezwą, więc się nie przejmuj jak nie 

dostaniesz żadnej odpowiedzi. Musisz cały czas uderzać, jak masz 

znajomości to super, jak nie to znajdź profile w social mediach 

dziennikarzy  tam do nich spróbuj napisać. 

• Rozwieś plakaty, rozdaj ulotki w centrum miasta. Najważniejszy, by jak 



najwięcej osób dowiedziało się o wydarzeniu

• Wyślij zaproszenia do wszystkich, których chcesz zaprosić, a przede 

wszystkim do bohaterów ze zdjęć. Pamiętaj, by to zrobić odpowiednio 

wcześniej, bo Poczta Polska działa bardzo kiepsko w dzisiejszych czasach i

listy dochodzą w obrębie tego samego miasta kilka dni.

• Wspomniałam też o telewizji. Trzeba pisać i to cały czas, liczyć na 

szczęście, że ktoś spojrzy na Twój mail. Próbowałam też pisać 

bezpośrednio do dziennikarzy prowadzących, ale oni niestety nie mogą 

zbyt dużo zdziałać. Trzeba do redakcji, a tu jest moim zdaniem niezła 

ruletka. Ale moim zdaniem warto, chociaż po to, by nauczyć się 

determinacji.

7.4. Jak otrzymać Patronaty Honorowe Prezydenta Miasta i Województwa oraz patronat 

medialny. 

Na stronach urzędów są specjalne informacje jak zgłosić swój projekt o objęcie go 

patronatem. Wystarczy napisać wniosek i czekać na odpowiedź. Trwa to ok. 30 dni. Mój 

projekt został pozytywnie przyjęty i wystawa została objęta Patronatem Honorowym 

Prezydenta MIasta Szczecin oraz Patronatem Honorowym Wojewody Województwa 

Zachodniopomorskiego. Tak samo wygląda kwestia z patronatem medialnym. Piszesz 

bezpośrednio do osoby odpowiedzialnej za ten dział lub wypełniasz wniosek na stronie 

danego serwisu.

Następnie musisz koniecznie umieścić te informacje na wszystkich materiałach 

promocyjnych, stronie internetowej i social media.

7.5. Wernisaż - uroczyste otwarcie wystawy

• Wernisaż nie musi odbywać się tego samego dnia jak uruchomiona jest 

wystawa. Ja to zrobiłam dwa dni później. określ godzinę od której 

rozpoczyna się wydarzenie u mnie to była 18.00. T jest moment gdy goście 

zaczynają przychodzić. Witaj ich, rozmawiaj, odpowiadaj na pytania.

• Określ godzinę przemówienia - czyli oficjalnego otwarcia. Daj gościom 

czas na przyjście, ale też nie każ długo czekać. Około 30 minut starczy. 

Później ludzie zaczną się rozchodzić



• Przemówienie - czyli podziękowanie za przybycie, opowiedzenie trochę o 

projekcie i tematyce zdjęć, dlaczego powstał pomysł. Podziękowanie 

bohaterom ze zdjęć oraz obdarowanie ich upominkiem

• Catering - chcesz żeby wszystko wyglądało profesjonalnie, to nie możesz 

zapomnieć o poczęstunku. Możesz podejść do tego na dwa sposoby: 

wynająć firmę cateringową, albo w zależności od funduszy samemu coś 

przygotować, poprosić rodzinę o pomoc - głównie mówię tutaj ciastach

• Relacja z wydarzenia online - może być tak, że ktoś nie będzie mógł 

pojawić się na wydarzeniu, ale chciał zobaczyć. Warto zrobić Live na 

YouTube - ja tak zrobiłam i polecam.

• fotorelacja - warto porozmawiać ze znajomych fotografem, by dla Ciebie 

zrobić fotorelację z wydarzenia, by się zajął całą otoczką, by Twoja głowa 

nie miała już za dużo. 

• Warto też pamiętać o księdze gości, w której każdy będzie mógł zostawić 

swoją opinie, swoje wrażenie na temat wystawy

7.6. Zamknięcie wystawy

W ostatnim dniu wystawy lub dzień po (kwestia dogadania się z właścicielem lokalu) 

przyjdź i zabierz swoje prace. Na szczęście to trwa znacznie krócej. Pamiętaj, by prace 

odpowiednio spakować. Przecież możesz dalej je wystawiać, więc warto o nie dbać. Ja 

dostałam zapytania o zorganizowanie wystawy projektu “Siła jest Mamą” w innych 

miejscach.

7.7. Podsumowanie wystawy

Przygotuj odpowiednio tekst podsumowujący wystawę oraz krótki film. Następnie 

opublikuj i promuj w social media.

7.8. Koszty

- Największy koszt to wydruki - ok. 100-150zł za zdjęcie. W zależności od drukarni, w 

której składasz zamówienie. Możesz również porozmawiać odnośnie sponsoringu lub 



rabatach. 

- Kolejna kwestia to miejsce - zależne jest to miasta i czy to jest lokal prywatny, czy 

urząd. Tak naprawdę można to zorganizować bez ponoszenia kosztów. Warto po prostu 

pisać, odzywać się do odpowiednich instytucji. Mój koszt tu był 600zł za tydzień 

wywieszenia wystawy, 600zł za wernisaż jako wydarzenie, 600zł za profesjonalne 

oświetlenie - to podstawa, koniecznie tego pilnujcie. Zdjęcia nabierają wtedy dodatkowej

wartości.

- Catering - Jak pisałam wcześniej, to w zależności od fundusze można poprosić 

rodzinę, przyjaciół jak i samemu zrobić ciasta i przygotować kawę oraz herbatę. Nie 

zapomnijcie też o zwykłej wodzie w małych butelkach. U mnie tego zabrakło, a wiele 

osób się o nie pytało. Ja zamówiłam catering na ok. 50 osób (było więcej, ale jedzenia 

wystarczyło) i wyniosło mnie to 2500zł netto.

- Materiały promocyjne, zaproszenia, wysyłka, podziękowania - To jest koszt w 

okolicach w sumie ok. 1200zł netto.

- Warto pomyśleć, jak już wcześniej wspominałam o obsłudze medialnej: zdjęcia, filmy… 

Ja poprosiłam znajomą, ale jak nie masz nikogo takiego to zastanów się nad wynajęciem

kogoś dobrego. Chodzi o to, żeby nie martwić się relacją, ma być porządnie zrobiona.

- Ważny koszt to grafik oraz marketing. Możesz się tym zająć samodzielnie jak i kogoś 

wynająć. Wszystko zależy od funduszy jak i Twoich możliwości oraz umiejętności. Tutaj 

trzeba liczyć na koszta ok. 3000zł zarówno na grafika jak i marketing.

Jak widać zorganizowanie wystawy nie musi być drogie, zależy co masz, co umiesz, jaką

kwotą dysponujesz, czy masz wsparcie. Z takich mocno dodatkowych moich kosztów to 

był zakup sprzętu do relacji wydarzenia, które było objęte wsparciem KPO Dla Kultury. 

Dzięki temu mogłam pewne rzeczy znacznie inaczej i lepiej zorganizować. A dzięki 

wyciągniętej nauce mogę pomagać innym w przygotowywaniu własnej wystawy oraz 

organizacji podobnych wydarzeń.

7.9. Finansowanie



Mi się udało zorganizować wystawę dzięki objęciu wsparciem wystawy fotograficznej 

„Siła jest Mamą” finansowaniem unijnym KPO Dla Kultury. Wystarczyło złożyć 

odpowiednio wniosek i mi się udało. Trzeba tylko uzbroić się w cierpliwość i trzymać 

mocno kciuki. Ale warto praktycznie raz na tydzień przeglądać informacje na stronach 

urzędów, ministerstwa o możliwościach dofinansowań. 

Podsumowanie

Autorska wystawa fotograficzna to duże wyzwanie, które może wiązać się z dużymi 

kosztami. Nikt nie fundnie wystawy, bo chcesz, bo tak. Musisz się naprawdę postarać i 

zadbać o każdy grosz. Musisz pisać wszędzie, gdzie się da. Znaleźć lokal, dostawcę 

wydruków, by były najlepszej jakości, catering, zadbać o odpowiednią promocję. Nie 

możesz się poddawać i cały czas działać. 

Satysfakcja z zorganizowania własnej wystawy, z poruszenia ważnego tematu jest 

istotna do Twojego dalszego rozwoju. Wpływa to na Twoją markę osobistą. Stajesz się 

ekspertem w oczach klientów i nie tylko. 

7. Podsumowanie

Bycie fotografem, to nie tylko pstrykanie zdjęć, to szereg innych rzeczy, którymi musisz 

się zająć. Jest to super przyjemna praca, ale musisz wyjść poza swoją strefę komfortu. 

To zajmowanie się finansami, marketingiem, grafiką, filmami… Otwarcie swojej firmy to 

ważna decyzja i warto się do tego odpowiednio przygotować i mieć oszczędności. Są też 

osoby, które idą na tak zwany żywioł i też świetnie im to wychodzi. 

Możesz traktować fotografię jak coś zupełnie dodatkowego, albo jako główne źródło 

dochodu. Musisz usiąść do kartki, wypisać plusy i minusy bycia fotografem, opracować 

biznesplan i podjąć odpowiednią decyzję. A przede wszystkim określić czym dla Ciebie 

jest fotografia, co ona Tobie daję i czy otwarcie biznesu tego Tobie nie zabierze.

Pamiętaj, że prowadzenie biznesu fotograficznego, a przede wszystkim na nim 

zarabianie konkretnych pieniędze jest procesem. Nic od razu nie przychodzi. Musisz 



uzbroić się w cierpliwość, być osobą systematyczną, robić wszystko wg planu i 

określonych dat. Nie pozwól, by wdarł się chaos w Twojej głowie, bo możesz wydłużyć 

tym moment osiągnięcia swojego sukcesu.

Twórz to co dla Ciebie jest ważne, znajdź swój styl, niech Twoje zdjęcia mają unikatowy 

klimat. Nie możesz robić tak samo jak inni, to nie sprawi, że będziesz miał dużo 

klientów. Nie możesz też być od wszystkiego, określ swoją niszę i działaj. 

Uczyć się fotografii możesz zacząć od robienia zdjęć komórką. Obecnie smartfony mają 

na tyle rozwinięte funkcje, by zobaczyć, czy pstrykanie zdjęć jest dla Ciebie frajdą. 

Następnie zacznij kupować sprzęt, zaczynając od używanego. Najważniejsze w fotografii

jest odpowiednie uchwycenie danej chwili, danej sytuacji, dobre skadrowanie, a potem 

im głębiej w to wchodzisz naucz się aspektów technicznych: balans bieli, przysłona, 

migawka…

Jeśli prowadzisz już biznes i czasem mówisz sobie mam dość robienia ciągle tego 

samego koniecznie zrealizuj swój własny projekt. Może on być tylko dla Ciebie, albo 

zakończeniem jego będzie wystawa. By nie wypalić się z biznesie twórczym warto robić 

coś własnego i tylko dla siebie. 

Zorganizowanie wystawy nie jest wcale takie trudne, a przy dobrym rozeznaniu się w 

możliwościach odpowiednich urzędów wcale nie takie kosztowne. Możesz wszystko 

opłacić z własnej kieszeni, znaleźć dotacje, zebrać pieniądze na np.: Patronite - tu 

proponuję zaoferować coś w zamian, na przykład poradnik i informacje na stronie za 

wsparcie. Ale pamiętaj nikt do Ciebie nie przyjdzie póki nie dasz informacji w social 

media, póki nie napiszesz maila, póki nie zadzwonisz, póki nie odezwiesz się do 

odpowiednich osób. 

Ten poradnik jest spisaniem w jednym miejscu najważniejszych informacji i wskazówek 

odnośnie biznesu fotograficznego, pasji, realizacji własnych projektów, zorganizowania 

wystawy. W internecie oczywiście możesz to znaleźć, pełno tego, ale niestety 

zagadnienia są porozrzucane po wielu stronach. A wskazówki o wystawie fotograficznej 

są mocno podstawowe. Nie ma nic o tym jak tak naprawdę do tego podejść, jakie mogą 

to być koszta. Dlatego postanowiłam to napisać na moich doświadczeniach przy 

organizacji wystawy - “Siła jest Mamą”. Przygotowałam ją tak jak uważałam, że powinno



wyglądać i jakie błędy popełniłam. Mam nadzieję, że te wskazówki Cię zainspirują. 

Trzymam kciuki za Twoją pasję, za Twoją wewnętrzną misję, za radość z tworzenia i 

piękna wystawę fotograficzną.




